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PARCERIAS LOCAIS: 

O SEGREDO PARA 

CRESCER SEM 

GASTAR MUITO

Parcerias com outras 

empresas locais conectam 

seu negócio a outros da sua 

comunidade e abrem portas 

para mais visibilidade, clientes 

e oportunidades.



Empreender pode parecer uma jornada 

solitária, mas e se o segredo para 

crescer estivesse bem ao seu lado? 

Parcerias locais são como pontes que 

conectam seu negócio a outros da sua 

comunidade, abrindo portas para mais 

visibilidade, clientes e oportunidades — 

tudo isso sem precisar gastar uma fortuna. 

No Brasil, onde a comunidade é forte e o 

boca a boca ainda reina, parcerias locais 

são uma estratégia poderosa para pequenos 

negócios. Vamos aprender como transformar 

vizinhos em aliados e crescer sem pesar 

no bolso.
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POR QUE PARCERIAS 

LOCAIS FUNCIONAM?

Pense no mercadinho 

da esquina que indica 

o salão de beleza ao 

lado, ou na feirante 

que vende frutas e 

sugere o pão da 

padaria ali perto. 

Essas conexões 

naturais acontecem 

porque negócios 

locais têm públicos 

parecidos e confiam 

uns nos outros. 

Para você, isso significa:

 • Mais visibilidade: o cliente de um 

  parceiro pode virar o seu cliente.

 • Custo baixo: trocar serviços ou divulgar  

  um ao outro sai mais barato que 

  anúncios pagos.

 • Confiança: pessoas compram mais de  

  quem já é conhecido na comunidade.
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Exemplo: um café em Manaus faz 

parceria com uma livraria local. 

O café oferece desconto para quem 

compra um livro, e a livraria coloca 

panfletos do café no balcão. 

Resultado? Os dois ganham novos 

clientes sem gastar com propaganda.



Nem todo mundo na vizinhança é um 

parceiro em potencial. 

O bom é encontrar quem complementa 

o que você faz e compartilha valores 

parecidos. 

A seguir, 3 passos práticos:

 

COMO IDENTIFICAR OS 

PARCEIROS CERTOS



MAPEIE SUA COMUNIDADE 

Dê uma volta no bairro ou converse 

com outros empreendedores. Quem 

atrai clientes que poderiam gostar do 

seu produto? 

Exemplo: se você vende roupas, uma 

loja de acessórios ou um salão de 

beleza pode ser ideal. 

Dica: faça uma lista com 5 negócios 

locais que você admira ou frequenta.



BUSQUE COMPLEMENTOS, 

NÃO CONCORRENTES 

Escolha quem oferece algo diferente, 

mas relacionado. Um fotógrafo pode 

se aliar a uma floricultura para 

casamentos, por exemplo, sem 

disputar o mesmo cliente. 

Exemplo: uma artesã de biojoias no 

Amazonas se juntou a um guia turísti-

co de Manaus para oferecer pacotes 

de passeios com brindes artesanais.



OS MESMOS VALORES  

Parceiros que compartilham valores semelhantes 

— como sustentabilidade, apoio à comunidade ou 

qualidade artesanal — constroem colaborações 

mais sólidas e autênticas.

Pense no exemplo clássico: perto de uma acade-

mia, quase sempre há uma loja de suplementos, 

porque ambos falam a mesma língua: saúde e 

bem-estar. Alinhar seu negócio a quem 

acredita nas mesmas coisas que você cria 

uma parceria natural e poderosa. 

Para encontrar esse caminho, reflita sobre uma 

pergunta simples, mas essencial: “O que o meu 

negócio quer transmitir ao mundo?” A resposta 

vai guiar você até os aliados certos.



Encontrou um parceiro? Hora de propor 

a colaboração. 

Negociar não precisa ser complicado 

— é uma conversa de ganha-ganha. 

Veja como fazer: 

 

NEGOCIANDO 

PARCERIAS QUE 

DÃO CERTO



COMECE COM O BÁSICO 

Apresente-se e mostre interesse 

genuíno. “Oi, sou a Ana, faço doces 

aqui perto. Adoro o que vocês fazem 

na loja de presentes. Já pensou em 

uma parceria?” 

Mostre o que você oferece: 

“Posso dar amostras dos meus 

doces para seus clientes.”



PROPONHA ALGO SIMPLES 

Ideias de baixo custo: 

 • Troca de divulgação (panfletos,  

  posts no Instagram). 

 • Desconto cruzado (ex.: “10% off   

  na minha loja se comprar na dele”). 

 • Evento conjunto (uma tarde de  

  degustação ou bazar).

Exemplo: parceria entre aplicativo de 

transporte e uma lanchonete: quem 

pega uma corrida ganha cupom de 

desconto na lanchonete.

 



FORMALIZE SEM BUROCRACIA 

Combine como vai funcionar 

(ex.: “Vou divulgar você por 1 mês, 

você vai me divulgar também”) e 

teste. 

Se der certo, continuem! 

Um aperto de mãos ou uma 

mensagem no WhatsApp já vale 

para começar.

 



AUMENTANDO A VISIBILIDADE 

COM PARCERIAS

O objetivo principal é ser visto por mais 

gente. Veja como as parcerias locais 

fazem isso acontecer:

 • Redes sociais: poste fotos juntos,   

  marque o parceiro e use hashtags   

  locais (ex.: #CompreLocalManaus). 

 • Boca a boca: clientes felizes com 

  um indicam o outro naturalmente. 

 • Eventos: um bazar com vários 

  parceiros atrai curiosos e cria buzz 

  na comunidade

 



EXEMPLO PRÁTICO: 

uma costureira e uma loja de tecidos 

fizeram um sorteio no Instagram: 

um vale-compras na loja 

+ uma peça costurada. 

O post viralizou no bairro, 

e ambas ganharam 

seguidores e vendas.



PARCERIAS SÃO O 

ATALHO PARA CRESCER

Parcerias locais não exigem muito 

dinheiro; mas pedem criatividade e boa 

vontade. Identificar quem pode caminhar 

com você e negociar colaborações 

simples é o segredo para aumentar 

sua visibilidade e fortalecer seu 

negócio na comunidade. 

É bom para crescer e criar laços que 

fazem sua marca ser lembrada e 

recomendada.

 

Saia de casa hoje, observe os negócios ao 

seu redor e anote 3 ideias de parcerias. 

É um teste, para ver se uma grande 

oportunidade pode estar a poucos passos.
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